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X EXITWISE
E X I T  S T R A T E G Y  P L A T F O R M

활용 사례(3) ① · 자격증 학원

L I C E N S E  A C A D E M Y

0101
자격증  학원이  E x i t W i s e를  써야  하는  이유

합격은 시켰는데,
실무는 왜 
합격률로 홍보하는 학원은 이미 포화입니다. 수강생이 진짜 원하는 건 개업 첫 달에 쓸 무기

입니다.

자격증 학원을 위한 4가지 C O R E  C A P A B I L I T I E S

못 가르치나

ACT 01

현실
T H E  R E A L I T Y

자격증 과정은 시험 범위 안에

서 끝납니다. 합격하고 개업한

수강생은 첫 물건 앞에서 무엇

부터 해야 할지 모릅니다.

ACT 02

위기
T H E  R I S K

합격률은 학원마다 비슷해졌습

니다. 시험 대비만으로는 수강

료를 지킬 차별점이 남지 않습

니다.

ACT 03

전환
T H E  S H I F T

실습 과정에 ExitWise를 붙이

면 수강생이 실제 주소로 권리

·수익·시세 분석과 IM 작성을

직접 해봅니다.

ACT 04

결과
T H E  R E S U LT

"여기 나오면 개업 첫 달부터

자료가 나온다"가 모집 문구가

됩니다. 합격 이후 과정으로 매

출이 이어집니다.

📝

합격 후 실무반

시험 과정이 끝나는 지점에서

새로운 유료 과정이 시작됩니

다.

01 🏠

실물 기반 실습

가상 사례가 아니라 실제 공공

데이터로 분석을 체험합니다.

02 🎯

모집 차별화

합격률이 아닌 실무력으로 경

쟁 학원과 갈라섭니다.

03 🔁

수강생 재유입

개업 후에도 도구를 쓰며 학원

과 관계가 이어집니다.

04

커리큘럼

시험대비→개업준비
합격 다음을 책임지는 과정

차별점

합격률→실무력
숫자가 아닌 역량으로 경쟁

수강  주기

단발→연속
한 번 온 수강생이 다시 온다

“
합격증은 출발선일 뿐입니다.

ExitWise는 학원의 약속을 '합격'에서 '개업 성공'으로 넓힙니다.

— 다음 기수를 데려오는 건, 먼저 나간 사람의 성과다


