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X EXITWISE
E X I T  S T R A T E G Y  P L A T F O R M

활용 사례(3) ⑧ · 유치원·어린이집

K I N D E R G A R T E N  ·  D A Y C A R E

0808
유치원 ·어린이집이  E x i t W i s e를  써야  하는  이유

원은 닫는데,
건물은 
폐원과 전환은 대부분 처음이자 마지막 매각입니다. 한 번뿐인 거래에서 제값을 놓치면 되

돌릴 수 없습니다.

유치원·어린이집을 위한 4가지 C O R E  C A P A B I L I T I E S

누가 사나

ACT 01

현실
T H E  R E A L I T Y

원아 감소로 폐원이나 업종 전

환을 결정하지만, 시설을 어떻

게 팔아야 하는지 아는 원장은

드뭅니다.

ACT 02

위기
T H E  R I S K

소규모 단독 매각은 매수자가

부르는 값을 그대로 받기 쉽습

니다. 비교할 근거가 없기 때문

입니다.

ACT 03

전환
T H E  S H I F T

ExitWise가 주소만으로 시세·

용도 전환 가능성·수익 시나리

오를 정리해 협상 자료를 만듭

니다.

ACT 04

결과
T H E  R E S U LT

원장은 근거를 들고 협상 테이

블에 앉습니다. 첫 제시가를 그

대로 받아들이지 않습니다.

🏠

시설 가치 진단

주변 실거래와 비교해 지금의

값을 확인합니다.

01 🔄

용도 전환 시나리오

다른 용도로 쓸 때의 가치까지

함께 계산합니다.

02 🤝

협상 근거자료

감이 아니라 자료를 들고 가격

을 이야기합니다.

03 ⏱️

30분 자료 완성

따로 의뢰하지 않고 그날 안에

준비합니다.

04

협상  위치

수용→제안
부르는 값을 받지 않는다

가격  근거

감→데이터
공공데이터로 뒷받침

준비  기간

수개월→30분
결정 즉시 움직인다

“
평생 운영한 시설을 파는 일은 대개 한 번뿐입니다.

ExitWise는 그 한 번을 준비된 거래로 만듭니다.

— 처음이자 마지막 거래일수록, 근거가 필요하다


